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Institut Supérieur de Comptabilité et d'’Administration des

Entreprises

Procés Verbal d'examen

Troisiéme Semestre

Année Académique : 2025-2026

Profil : L2TCM-L2 Techniqgues Commerciales &

Marketing
Numeéro Nom et Prénom Contrdle | Controéle Note Crédit | Observation
Modul Moy. Module Moy. Continu Final Finale S
e Semestre
119065 El Vounana Moulaye 10.67 Rattrapage
3339 Moulaye
TCM31 |Enseignement de la spécialité 7.1 4| Rattrapage
1l
TCM311 Marketing | 10.0 14.0 12.4 4.0 Validé P
TCM312 Commerce 0.0 3.0 1.8 4.0 Rattrapage
international |
TCM32 Environnement financier | 12.5 8 Validé
TCM321 Microéconomie |l 12.0 12.0 12.0 4.0 Validé P
TCM322 Systéme financier 13.0 13.0 13.0 4.0 Validé P
mauritanien
TCMS33 Enseignement 12.51 8 Validé
complémentaire lll
TCM331 Anglais des affaires 6.0 13.0 10.2 2.0 Validé P
TCM332 Gestion de production 12.0 16.25 14.55 3.0 Validé P
TCM333 Logiciel gestion 12.0 12.0 12.0 3.0 Validé P
commerciale
TCM34 |Environnement de I'entreprise 10.53 4 Validé
11
TCM341 Droit administratif 10.5 11.5 11.1 2.0 Validé P
TCM342 Droit commercial 12.0 12.0 12.0 2.0 Validé
TCM343 GRH 11.5 6.5 8.5 2.0 Validé
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